
ВОПЛОЩАЕМ МЕЧТЫ В ЖИЗНЬ С 2010 Г.

АВТОМАТИЗАЦИЯ МЕТАЛЛОПРОКАТА 
ОТ РАЗРОЗНЕННЫХ ДАННЫХ К УПРАВЛЕНИЮ В РЕАЛЬНОМ ВРЕМЕНИ



СТРАТЕГИЧЕСКИЕ ЦЕЛИ ПРОЕКТА 

1.ЕДИНАЯ ОПЕРАЦИОННАЯ
СРЕДА 

2.ПРОЗРАЧНОСТЬ ДЛЯ
РУКОВОДИТЕЛЕЙ 

3.КОНТРОЛЬ ФИНАНСОВ 

4.АВТОМАТИЗАЦИЯ
ПРОИЗВОДСТВА 

5.ЭФФЕКТИВНОСТЬ
ПЕРСОНАЛА 

заявки, продажи, производство, склад и
отгрузки в одной системе

дашборды с ключевыми показателями
компании в режиме реального времени, без
ожидания отчётов

дебиторская задолженность, движение денег и
план/факт всегда под рукой

интеграция оборудования и весов в единый
учёт

сокращение ручного труда, чёткие задачи и
KPI по сотрудникам



ПРЕДВАРИТЕЛЬНЫЙ БИЗНЕС-АНАЛИЗ
возможные потери компании при отсутствии единой системы учета 
годовой оборот ~ 250 млн сом

ДЕБИТОРСКАЯ ЗАДОЛЖЕННОСТЬ 
Без автоматического контроля просрочек 8–12% оборота зависает в дебиторке. 20–30
млн сом заморожено, из них 3–5 млн реально теряется списаниями и кассовыми
разрывами.

ПОТЕРИ НА ВЕСАХ И ОТГРУЗКЕ
При ручном взвешивании расхождения составляют 0.3–1% от тоннажа, что влечет за
собой ошибки, манипуляции. При обороте 500+ тонн/мес. потери составляют 1.5–3 млн
сом в год.

ПЕРЕСОРТИЦА И ОШИБКИ
СКЛАДСКОГО УЧЁТА

Отгружают не то, пересортица, срочные докупки по завышенной цене. Потери: 2–4 млн
сом в год на лишних закупках и претензиях клиентов.

ПОТЕРИ В ПРОДАЖАХ, ЗАЯВКИ
ТЕРЯЮТСЯ

Без CRM менеджеры теряют до 20–30% входящих заявок или обрабатывают их слишком
долго, клиент уходит к конкуренту. При конверсии даже +5% — упущенная выручка 10–15
млн сом в год.

РУЧНОЙ ТРУД И ДУБЛИРОВАНИЕ
ВВОДА ДАННЫХ

Одни и те же данные вносятся 3 раза разными людьми. 3–5 сотрудников тратят 30–50%
рабочего времени на рутину. 

УПРАВЛЕНЧЕСКИЕ РЕШЕНИЯ С
ОПОЗДАНИЕМ

Руководитель получает данные за месяц спустя 7–10 дней.



ПОКАЗАТЕЛЬ ДО ПОСЛЕ

Время подготовки
управленческого отчёта

2–3 дня Реальное время (0 дней)

Просроченная дебиторка Не контролируется Снижение на 30–40%

Ошибки при отгрузке
(расхождение веса)

3–5% операций < 0.5%

Время обработки заявки 1–2 дня 2–4 часа

Дублирование ввода данных 3 системы вручную Устранено

Видимость загрузки
производства

Отсутствует 100% онлайн

ОЖИДАЕМЫЕ
КОЛИЧЕСТВЕННЫЕ
РЕЗУЛЬТАТЫ
ПОСЛЕ
АВТОМАТИЗАЦИИ 



ОЖИДАЕМЫЕ
КАЧЕСТВЕННЫЕ
РЕЗУЛЬТАТЫ
ПОСЛЕ
АВТОМАТИЗАЦИИ 

РУКОВОДИТЕЛЬ ВИДИТ ПОКАЗАТЕЛИ КОМПАНИИ БЕЗ
ОЖИДАНИЯ ОТЧЕТОВ ОТ БУХГАЛТЕРИИ 
УВЕЛИЧЕНИЕ ПРОЗРАЧНОСТИ ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ
ПРОЦЕССОВ НА 100%
СОКРАЩЕНИЕ КОЛИЧЕСТВА БУМАЖНЫХ
ДОКУМЕНТОВ НА 60-80% 
СОКРАЩЕНИЕ ИСКУССТВЕННЫХ ТОЧЕК КОНТРОЛЯ,
ОПТИМИЗАЦИЯ РАБОЧЕГО ВРЕМЕНИ СОТРУДНИКОВ
СОКРАЩЕНИЕ БУМАЖНОГО ДОКУМЕНТООБОРОТА НА
70–80% 
ПОДКОНТРОЛЬНЫЕ ПРОЗРАЧНЫЕ ЗАКУПКИ С
УТВЕРЖДЕННЫМИ ПОСТАВЩИКАМИ 
РОСТ ПРОПУСКНОЙ СПОСОБНОСТИ КПП И СКЛАДОВ 
ВЫСВОБОЖДЕНИЕ ВРЕМЕНИ У МЕНЕДЖЕРОВ ЗА
СЧЕТ СОКРАЩЕНИЯ РУТИНЫ 
ПРОЗРАЧНЫЙ КОНТРОЛЬ ФИЛИАЛОВ



БИЗНЕС-ПРОЦЕСС ТЕКУЩАЯ СИТУАЦИЯ ПОСЛЕ ВНЕДРЕНИЯ

Управленческая отчётность
Руководитель ждёт отчёты от бухгалтерии 2–3 дня; решения
принимаются на устаревших данных

Дашборд в реальном времени: выручка, маржа, дебиторка,
производство, всё на одном экране

Дебиторская задолженность Ведётся в Excel-таблицах; нет автоматических уведомлений;
просрочки выявляются поздно

Автоматический контроль сроков оплаты, уведомления
менеджерам, дашборд по должникам

Обработка заявок Заявки фиксируются вручную в разных местах; нет единой
воронки; статус неизвестен

Единая CRM: от заявки до оплаты; менеджер видит статус в
один клик

Отгрузка и взвешивание Весовые данные вносятся вручную; расхождения 3–5%; споры
с клиентами

Интеграция с весами; автоматическая фиксация тоннажа;
расхождения минимальные

Контроль оборудования Показатели линий снимаются вручную или не фиксируются в
учётной системе

Автоматический сбор данных с производственных линий;
отклонения видны сразу

Складской учёт Премии считаются “вручную”, возможна субъективность
Автоматические KPI и премии по формальным правилам,
прозрачность для сотрудников

Документооборот Частично в Битрикс24, частично на бумаге; поиск документов
занимает время

100% цифровой документооборот; быстрый поиск; история по
каждой сделке и отгрузке

Закрытие финансового периода 7–10 дней; постоянные сверки между 1С и таблицами; высокая
нагрузка на бухгалтерию

2–3 дня; данные синхронизированы; первичка формируется
автоматически

Контроль менеджеров по продажам Нет оперативных данных о загрузке линий и выполнении
планов

Онлайн-мониторинг загруженности план/факт по
производству в любой момент

Прозрачность для руководства Руководитель зависит от сотрудников и информации от них
Полная картина по компании: продажи, производство,
финансы, персонал, в одном дашборде

СРАВНЕНИЕ ПОКАЗАТЕЛЕЙ ДО/ПОСЛЕ



ПОЭТАПНАЯ АВТОМАТИЗАЦИЯ 

НАШЕ 
ВИДЕНИЕ
ПРОЕКТА

 ПРОВЕДЕНИЕ ДЕТАЛЬНОГО МОНИТОРИНГА
БИЗНЕС-ПРОЦЕССОВ
РАЗРАБОТКА, ПРЕЗЕНТАЦИЯ И УТВЕРЖДЕНИЕ
ТЕХНИЧЕСКОГО ЗАДАНИЯ (ТЗ):

1 БЛОК: ПРОДАЖИ, ЗАЯВКИ, ОТГРУЗКИ, ЛИМИТЫ

2 БЛОК: ПРОИЗВОДСТВО, ИНТЕГРАЦИЯ С ОБОРУДОВАНИЕМ, 
УПРАВЛЕНИЕ КАДРАМИ

РАЗРАБОТКА/АДАПТАЦИЯ ПРОГРАММНОГО ОБЕСПЕЧЕНИЯ 1 БЛОК

РАЗРАБОТКА/АДАПТАЦИЯ ПРОГРАММНОГО ОБЕСПЕЧЕНИЯ 

ОБУЧЕНИЕ И ВВОД В ЭКСПЛУАТАЦИЮ

ОБУЧЕНИЕ И ВВОД В ЭКСПЛУАТАЦИЮ

ПОСТ-ПРОЕКТНОЕ СОПРОВОЖДЕНИЕ 

ПОСТ-ПРОЕКТНОЕ СОПРОВОЖДЕНИЕ 



ФУНКЦИОНАЛЬНЫЕ
ВОЗМОЖНОСТИ 



Представляет собой аналитические отчеты для
ежедневного мониторинга показателей компании. Есть
возможность вывести индивидуальные отчеты
компании. 

ЕДИНЫЙ ЭКРАН С КЛЮЧЕВЫМИ ПОКАЗАТЕЛЯМИ
КОМПАНИИ В РЕЖИМЕ РЕАЛЬНОГО ВРЕМЕНИ
ПЛАН/ФАКТ ПО ПРОДАЖАМ
ВОРОНКА ЗАЯВОК И СДЕЛОК
АНАЛИТИКА ПО ОПЛАТАМ, ЗАДОЛЖЕННОСТЯМ 

КОНСОЛЬ 



ЕДИНАЯ БАЗА ВСЕЙ НОМЕНКЛАТУРЫ
МЕТАЛЛОПРОКАТА 
АКТУАЛЬНЫЕ ОСТАТКИ ПО КАЖДОЙ ПОЗИЦИИ 
ПРИВЯЗКА ПОЗИЦИЙ К ПОСТАВЩИКАМ И
ЗАКУПОЧНЫМ ЦЕНАМ
АКТУАЛЬНЫЕ ЦЕНЫ ПРОДАЖИ С
ВОЗМОЖНОСТЬЮ ГИБКОГО УПРАВЛЕНИЯ 

КАТАЛОГ ПРОДУКЦИИ



КЛИЕНТЫ И
ПОСТАВЩИКИ

ЕДИНАЯ БАЗА КОНТРАГЕНТОВ 
КОНТРОЛЬ ДЕБИТОРКИ И КРЕДИТОРКИ ПО
КАЖДОМУ КОНТРАГЕНТУ
СЕГМЕНТАЦИЯ КЛИЕНТОВ, АВС-АНАЛИЗ
ИСТОРИЯ ВСЕХ ОТГРУЗОК, ОПЛАТ И
ОБРАЩЕНИЙ ПО КАЖДОМУ КЛИЕНТУ
КОНТРОЛЬ ЛИМИТОВ НА ОТГРУЗКУ



ЗАКУПКИ

ФОРМИРОВАНИЕ ЗАЯВОК НА ЗАКУПКУ 
ПЛАНЫ ЗАКУПА С ВЫБОРОМ ПЕРИОДА 
СРАВНЕНИЕ ЦЕН ПОСТАВЩИКОВ ПО
ОДНОЙ ПОЗИЦИИ 
КОНТРОЛЬ СТАТУСА КАЖДОЙ ЗАКУПКИ
ПРИЁМКА ТОВАРА С АВТОМАТИЧЕСКОЙ
СВЕРКОЙ 



ЗАЯВКИ, ОТГРУЗКИ

ЕДИНАЯ ВОРОНКА ЗАЯВОК
АВТОМАТИЧЕСКАЯ ПРОВЕРКА НАЛИЧИЯ
ПРИ ОФОРМЛЕНИИ ЗАЯВКИ 
ФОРМИРОВАНИЕ ОТГРУЗОЧНЫХ
ДОКУМЕНТОВ
КОНТРОЛЬ СТАТУСА ОТГРУЗКИ В
РЕАЛЬНОМ ВРЕМЕНИ 
ИСТОРИЯ ВСЕХ ОТГРУЗОК ПО КЛИЕНТУ 
КОНТРОЛЬ ОПЛАТЫ КОНТРАГЕНТА 



ИНТЕГРАЦИЯ С
ОБОРУДОВАНИЕМ

ИМЕЕТСЯ ВОЗМОЖНОСТЬ ИНТЕГАЦИИ С
ОБОРУДОВАНИЕМ, ПРИ НАЛИЧИИ
ТЕХНИЧЕСКОЙ ДОКУМЕНТАЦИИ И API-
ПРОТОКОЛОВ У ОБОРУДОВАНИЯ 
ВЕСЫ, КАМЕРЫ, ПРОИЗВОДСТВЕННОЕ
ОБОРУДОВАНИЕ 



ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ
УЧЕТ

ПРОИЗВОДСТВЕННЫЕ ЗАКАЗЫ 
КОНТРОЛЬ НОРМ РАСХОДОВ СЫРЬЯ 
ПЛАН/ФАКТ ПО ПРОИЗВОДСТВУ 
КОНТРОЛЬ ОСТАТКОВ 
УЧЕТ СЕБЕСТОИМОСТИ ПРОДУКЦИИ 
КОНТРОЛЬ РАБОТОСПОСОБНОСТИ
ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ ЛИНИЙ 



ЕДИНЫЙ РЕЕСТР ТЕХНИКИ И ОБОРУДОВАНИЯ
ПЛАНОВЫЕ ГРАФИКИ ТЕХ. ОБСЛУЖИВАНИЯ 
ЗАДАНИЯ МЕХАНИКАМ
ОСТАТКИ ПО ЗАПЧАСТЯМ И РАСХОДНИКАМ,
ЗАЯВКИ НА ЗАКУП 
ВЫПОЛНЕНИЕ НАРЯДОВ
УЧЕТ ПОЛОМОК, ПРОСТОЕВ ОБОРУДОВАНИЯ 

УПРАВЛЕНИЕ
ТЕХНИКОЙ 



УПРАВЛЕНЧЕСКИЕ ОТЧЕТЫ 
СКВОЗНАЯ АНАЛИТИКА ОТ ЗАЯВКИ ДО
ОПЛАТЫ 
ПЛАН/ФАКТ ПО ВСЕМ ПОКАЗАТЕЛЯМ
(ПРОДАЖИ, ЗАКУПКИ, ОТГРУЗКИ, ОПЛАТЫ)
АВС-АНАЛИЗ КЛИЕНТОВ И НОМЕНКЛАТУРЫ
АНАЛИТИКА ПО МЕНЕДЖЕРАМ

АНАЛИТИКА И
ОТЧЕТНОСТЬ



«ПРИЗНАНИЕ
НЕОБХОДИМОСТИ —
ГЛАВНОЕ УСЛОВИЕ
УСПЕШНОГО
ПРОЕКТА»

НАША ФИЛОСОФИЯ



НАМ ДОВЕРЯЮТ
Торгово-

Промышленная
Палата КР



Как мы работаем

Этап 1

Первоначально
проводим мониторинг:
деятельности,
анализируем бизнес
процессы
подразделения. 

Этап 2

Утверждаем Договор,
пишем Техническое
Задание и функционал
проекта, прорисовываем
схемы работы системы.

Этап 3

Проводится вся
техническая работа:
разработка
функционала,
тестирование и запуск

Этап 4

Презентация
проделанной работы
Заказчику, подписываем
книгу внедрения.

Этап 5

Передача проекта
Заказчику: перенос на
домен и хостинг,
обучение сотрудника
Заказчика.



TELEGRAM
ВСЕГДА РАДЫ
ПОДЕЛИТЬСЯ НОВЫМИ
ПРОЕКТАМИ И
ИНФОРМАЦИЕЙ
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САЙТ
БУДЬТЕ ВСЕГДА В КУРСЕ
ВСЕХ НОВОСТЕЙ
КОМПАНИИ

Youtube
ПОЛУЧАЙТЕ НОВЫЕ
ФИШКИ И НОВЫЕ
ОТЗЫВЫ. СКОРО
ЗАГРУЗИМ ВАШ ОТЗЫВ:)
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